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Майкл Бридж (Michael Bridge), профессор Лондонской школы экономики (London School of Economics) в своей работе «The International Sale of Goods: Law and Practice» пишет, что «соображения удобства и оперативности способствуют заключению сделок с документами, а не с товарами в международной торговле. Кроме того, многие такие сделки выполняют меновую функцию (a market function), отличную от любой функции, связанной с физическим использованием товаров, к которым относится сделка (transaction)»1. Другими словами, торговец- посредник эксплуатирует не потребительскую, а меновую стоимость товаров. Отсюда, физически эти товарами он может (и предпочитает!) даже «не видеть»: коммерсант покупает товары, чтобы в дальнейшем выступить их продавцом, иными словами, ему необходимо извлекать из вещей их меновую стоимость и обладать возможностью распорядиться собственностью в этих товарах. Правовым средством, т. е. юридическим способом решения субъектами поставленной задачи, или достижения указанной цели2, служит договор торговой (коммерческой, посреднической) купли-продажи (договор купли- продажи товаров).
Тем не менее, договор торговой купли-продажи, или договор купли- продажи товаров отличается в разных правопорядках, поэтому целью нашей работы является проведение комплексного сравнительно-правового анализа между английским договором купли-продажи товаров и договором купли- продажи товаров по российскому праву.

